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far business intelligence I6sungen

software, hardware and knowledge
for business intelligence solutions
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Vom OLAP-Tool zur einheitlichen
BPM Losung

— Bl orientiert sich am Business
Dr- Ing. Helmut Knappe




Ziele von Business Intelligence

Informationen aus Daten gewinnen
= Geschaftsentwicklung verstehen

- Geschaftserfolg steigern
Erfolgswichtige Informationen
Zielgerichtete Anweisungen
Unternehmensweite Zielausrichtung




Das typische Umfeld heute

Transaktions- Bl Tools oder User
systeme Applikationen Interface
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Bl Trend: Integration

Integration in Anwendersoftware
Office, Intranet

Integration in tagliche Aufgaben
Berichte, Planung, Entscheidung
Integration in Geschaftsprozesse

Business Performance Management

Integration unternehmensweit
Abteilungen, Zentrale, Konzern




Gartner

CPM Beyond Finance:
Moving Out of the Silos

TEf CPM Silos Unified CPM Strategy

Score-
carding
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Budgeting, Consolidation,
Sales Forecasting, Target Setting,
Value Chain Optimization
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Einheitliche Bl-Losung:
Outlooksoft Everest

Eine Oberflache
Web Itasiert und nahtlos in Excel
integriert

Eine Datenbasis

Aktualisierung der gemeinsamen Daten
iIn Echtzeit

Integration unstrukturierter
Informationen

Eine umfassende Losung
von Planung bis Performance




OutlookSoft einheitliche
Losung

Transaktions- Web basiert
systeme Internet Explorer

ERP Excel & SQL Server
systeme
SAP,
Peoplesoft

EEE

Scorecarding

Finanz Operativ

Konsolidierung,Controlling
Budgetierung, Reporting
Data =
Warehouse. D

Y y
CRM, etc. Q Verbindung unstrukturierter mit
strukturierten Daten

(strukturierte Daten) %

(unstrukturierte Daten,wie Word&Powerpoint)
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OutlookSoft Everest — wirksame
Vortelle

Vertraute Umgebung
Schnelle Einarbeitung
Zuverlassige Steuerung
Flexible Anpassung
Gesteigerte Produktivitat
Sichere Zukunft




OutlookSoft Everest —
Uberzeugender Nutzen

Schneller Unternehmenserfolg
Mehr Verantwortlichkeit
Reibungslose Zusammenarbeit

Geringer Aufwand fur Ausbildung
und Administration

GUnstige Verflgbarkeit der Losung
gpeie)

Schneller ROI




OutlookSoft: das Untem

Grindung 1999 von Senior
Managern mit tber 20 Jahren
Erfahrung im Bereich
Corporate Performance
Management

Uber 200 Kunden und 30.000 [
Anwender

Prasenz in Uber 20 Landern

iger Raum in
Iss, Ziirich;
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Vermarkiung uber Partner




Auszug aus OutlookSoft's 200+

CPM Kunden

- Countrywide' Bzerrr E===TELECOM
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Und jetzt...

Uberblick

Planung und Budgetierung
Berichte

Forecasting und Simulation
Analyse und Scorecarding

Daten NMragement




Beispiele von Kunden die
OutlookSoft einsetzen

Dell (Unternehmungsweite Konsolidierung
& Planung)

Telecom ltalia (Unternehmungsweite Konsolidierung
& Planung)

Siemens (KPIl & Performance Reporting)

=] (Unternehmensweites
Reporting)

Adecco (Konsolidierung)

Renault (Unternehmungsweite
Planung)

Enel (Business Performance




Beispiele von
deutschsprachigen Kunden,
die OutlookSoft einsetzen

Amadeus (Unternehmungsweite
Konsolidierung & Reporting)

Infineon (Langfristige Planung)

Siemens (Divisional Planning &
Performance Reporting)

Sulzer (Unternehmensweite
Konsolidierung & Planung)

Cherry (Konsolidierung, Management
reporting)

Toshiba (Sales forecasting)




Aktuelle Shortlist eines Kunden
basierend auf RFI

Product and Migration Database

Yo

External developmery. Application

Authentication Consolidation

Forecasting Workflow

Alternative 1
Outlooksoft

Analysis Journals Alternative 2
Alternative 3

Reporting




Vergleichsergebnisse basierend auf
POC




Diskussion




